
Einfach und schnell zur Energiewende ?
myNewEnergy als Bindeglied zwischen Verbraucher und EVU



myNewEnergy – der StromvergleichmyNewEnergy stellt sich vor

 erster umfassender, unabhängiger Vergleich 

für Private

 Standard-, Grünstrom- und Zertifikats-

Produkte

 myNewEnergy-Note zusammen mit 

Sounding Board aus der gesamten Branche

 Vertriebsmöglichkeit und Präsenz für 

Energieversorger
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• Bewusstsein für Qualität von Strom

• einfache Handlungsmöglichkeiten

• Ökostrom muss nicht teuer sein



myNewEnergy – der StromvergleichmyNewEnergy Entwicklung

 Start als Projekt bei comparis.ch im 2012

 Gründung von myNewEnergy als eigenes Unternehmen im Mai 2013

 Markt mit rund 700 potentiellen Partnern

 Online seit Ende Januar 2014

 mit guter Medienpräsenz

 über 2000 Produkte mit Eigenschaften erfasst

 über 70% des Marktes erfasst

 Partnerschaft mit Comparis seit März 2015

 Millionen von Pageviews pro Jahr

 1.5 Mio Newsletterkontakte

 Comparis hat eine hohe Bekanntheit
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(BFE – Partner)



myNewEnergy – der StromvergleichMarktuntersuchung

Braucht es einen Stromvergleich in der Schweiz ?

 vor der Liberalisierung ?

 trotz verstärkter Kommunikation, Webauftritt der EVU?

 trotz Optout Modellen ?

 trotz Elcom Strompreisportal
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Kundenumfrage + Marktrecherche

 Dezember 2013 von GFK bei 684 D-CH Alter: 20-80

 repräsentativ für Internetnutzer.

 Themen

 Stromprodukte

 Bedeutung der Energiewende

 Bedeutung Kriterien Produktauswahl



myNewEnergy – der Stromvergleich
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Marktuntersuchung

Vimentis 2011 Frage 13: Bei der Energie ist mir am wichtigsten

Vimentis 2011 Frage 15: Wie viel Prozent mehr als heute sind Sie bereit für Strom zu

bezahlen, wenn dieser dafür aus vollständig erneuerbaren Ressourcen

(Wasser, Wind, Sonne, etc.) erzeugt wird?

Quelle: 2011 Schweizer Online-Umfrage 

von Vimentis bei über 30'000 

Teilnehmern mit einer Präzision von ±
2.5% bei einer statistischen Sicherheit von 

95% repräsentativ für die Meinung der 

Schweizer Bevölkerung. Die genaue 

Fehlertoleranz für die Ergebnisse der 

einzelnen Jahre ist bei den jeweiligen 

Ergebnispublikationen angegeben.

https://www.vimentis.ch/d/umfrage/methodik.html

53% Umweltverträglichkeit

62% bereit mehr zu zahlen



myNewEnergy – der Stromvergleich
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Eigene Umfrage unter Privatkunden

Wie wichtig ist für Sie persönlich die schnelle Umsetzung der Energiewende in der Schweiz, 

d.h. der Ausstieg aus Atomenergie und CO2-intensiven Energien? 



myNewEnergy – der Stromvergleich
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Eigene Umfrage unter Privatkunden



myNewEnergy – der Stromvergleich
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Eigene Umfrage unter Privatkunden

Angenommen, Sie könnten Ihre Stromprodukte frei wählen. Was wäre für Sie bei der Auswahl 

besonders wichtig? Bitte geben Sie für jede Eigenschaft an, wie wichtig diese für Sie wäre. 



myNewEnergy – der Stromvergleich

11.11.2015, Seite 9

Eigene Umfrage unter Privatkunden

Wussten Sie, dass Sie bereits jetzt als 

Privatkunde den „Strommehrwert“ bei 

einem anderen Anbieter kaufen 

können?

Wissen Sie, dass Sie bei Ihrem lokalen 

Stromunternehmen verschiedene 

Stromprodukte, wie zum Beispiel Ökostrom 

oder Solarstrom, auswählen können? 

26%

34%

23%

14%

5%

18%

54%

8%

BEZIEHEN BEREITS EIN 
PRODUKT

SIND INFORMIERT BRAUCHEN MEHR 
INFORMATIONEN

SIND NICHT INTERESSIERT

Interesse an Stromprodukten

des eigenen Anbieters eines anderen Anbieters

60%

58%

Wende wichtig

Frauen

34%

54%

26%



myNewEnergy – der StromvergleichMarktuntersuchung - aktuelle Studien

Energiereport Deutschland 2015

 60% der Deutschen wissen nicht woher der Strom stammt

 77% der Deutschen bevorzugen Strom aus erneuerbaren

 75% Befragten wünschen sich Ihre Stromproduktion ausschließlich in Deutschland

 für 71% der Deutschen ist Nachhaltigkeit ein entscheidendes Kriterium beim Wechsel

 mehr als Dreiviertel der Deutschen 77% unterstützen die Idee der Energiewende. 
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77% 78%

Quelle: gfk http://www.baywa-re.com/media/filer_public/5c/2f/5c2f6db1-bd69-4414-b685-540c36a743dc/baywa_re_energiereport_deutschland.pdf

Untersuchungen Prof. Wüstenhagen et al 

 Gründe für die Trägheit beim Wechsel sind: verwirrende Produktevielfalt, fehlende 

Transparenz und Anreiz

erneuerbar konventionell



myNewEnergy – der StromvergleichErgebnisse aus Marktuntersuchung

Fazit
 Mehrheit der Bevölkerung

 ist Energiewende wichtig

 versteht Mechanismen des Strommarktes nicht

 ist interessiert mehr darüber zu erfahren

 das Thema Strom ist komplex, was zu Trägheit führt

 Branchenprozesse sind langsam

 ein Stromvergleichsportal muss

 einfach sein - einfach sein !

 informieren, aufklären, transparent sein

Kunden unterstützen

 Markt erst erschaffen

 ohne Liberalisierung ist Kommunikation schwierig !
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Wir haben es gewagt !



myNewEnergy – der StromvergleichKeine Angst vor der Liberalisierung

Marktbeispiel Deutschland (liberalisiert seit über 15 Jahren)

 in Deutschland spricht niemand mehr davon, wie es wäre, wenn der Markt nicht 

liberalisiert worden wäre, das Thema ist durch !

 es gibt weiterhin Stadtwerke, Verbundwerke, kleine Werke

 es gibt neue Werke, wie z.B. EWS Schönau, Greenpeace Energy ...

meine persönlichen Thesen

 Privatkunden sind treu

 3/4 der Kunden ist das Vertrauen und lokale Herkunft wichtig, 

 das Schlimmste ist geschafft - die Grosskunden

 preissensitiv, grosse Volumen

 ? KMU Kunden ?

 Preis / Leistungsverhältnis, Kommunikation zu den Endkunden

 gemeinsame Mehrwerte finden
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Liberalisierung ist eine Chance



myNewEnergy – der Stromvergleich
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myNewEnergy auf einen Blick

Portal-Partner
comparis, topten ...

EVU, Händler

IT-DL

Leads 

Verträge

Analysen

Vernetzung

Informationen

bestätigen, umstellen

Energie liefern, abrechnen

bezahlen

Vertrauen

Aufmerksamkeit

SoundingBoard

Experten
BFE, NGO

Wissen

Vertrauen

Vernetzung

StromVergleich

Verbrauchsrechner

Konsumenten

relevante Inhalte

Wissen

neue Kunden

einfach, effizient, zeitsparend

Bewertung, Empfehlung

sichere Entscheidung

Aufmerksamkeit

TraffikInformationen

Vernetzung

Produkte

Tarife



myNewEnergy – der StromvergleichUnsere Ziele

Fokus auf Konsumenten !

 einfache Hilfestellung für die Auswahl von Stromprodukten

 Mehrwert für Öko-Produkte klar herausstellen

 Ökostrom muss nicht teuer sein

Comparis nutzt Noten

Zusammenarbeit mit Comparis ist wichtig

Eine Note, die dem Kunden bei der Auswahl hilft

Fokus EVU

 ohne Hilfestellung werden die Konsumenten nicht agieren !

 EVU profitieren, wenn Kunden den Mehrwert verstehen und vertrauen
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Fokus auf Konsumenten dient auch EVU

Produktbewertung 

nicht 

Anbieterbewertung



myNewEnergy – der StromvergleichProdukte Bewertung

 Bewertung mittels Note

 Ausarbeitung über die letzten 3 Jahre

 Sounding Board

 Expertenwissen und Partner aus der Branche

 WWF, greenpeace, SES, BFE, swissgrid, VUE, EVU (EKZ, 

ewz, BKW, EKT, SGSW), Konsumentenforum

 regelmässig Zusammensetzung überprüft, alle 2 Jahre
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myNewEnergy – der StromvergleichProdukte Bewertung Grundlagen

Umweltbelastungen und 

Ausgleichmassnahmen (UwB)

 UBP (Umweltbelastungspunkte) durch 

Betrieb und Herstellung des Kraftwerkes; 

Emissionen von Schadstoffen und 

Klimagasen

 Übernutzung der natürlichen Ressourcen 

 ökologische Verbesserungs- und 

Ausgleichmassnahmen, Label

Umbau Stromversorgung (UbS)

 umweltgerechter Zubau von neuen, 

erneuerbaren Energien (Alter der Anlagen)

 Ausbaupotentiale gemäss Bundesrat und 

Umweltverbände 

Umstellung Vollversorgung (UsGV)
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55%
45%

Berechnung der Noten

1. UwB + UbS => Gesamtnote (unskaliert)

2. Gesamtnote auf Notenskala (1-6) skalieren

3. Addition von UsGV bei VV-Produkten 

UwB
Ubs

+ UsGV



myNewEnergy – der StromvergleichBewertung Wasserstrom

Warum schneidet mein Wasser-Produkt nicht sehr gut ab?

 UBP Werte (Emissionen) - Wasser super !

 Aber nur begrenzt ausbaubar - 95% der Schweizer Gewässer ausgenutzt

neu gebautes Wasser schneidet sehr gut ab (bis 6 Jahre alt) 

Mehrheit des Stroms ist aus lange bestehenden Kraftwerken

 bis 2017 vereinfachte Berechnung, mit Annahmen für die meisten Kraftwerke

 Ausbau oder Aufwertung von Wasserkraftwerken melden 

 Solar, Wind, Biomasse, haben laut Bundesrat und Verbänden grösseres 

Potential für Zubau / weniger Übernutzung => bessere Note

 Differenzierung hilft, neue Stromprodukte zu vermarkten
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myNewEnergy – der StromvergleichStromvergleich
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myNewEnergy – der Stromvergleich
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Stromvergleich



myNewEnergy – der Stromvergleich
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Vergleich Ergebnisse

Standardprodukt – nur 

kleine Aufpreise möglich
Elcom Kontrolle –

wenig Flexibilität



myNewEnergy – der Stromvergleich

myNewEnergy Plakat-
werbung

Direkt 
Marketing

Rechnungs-
beilage

TV-Spot 
(SF1, Primet.)

Zeitungs-
inserat (20m)

Radio-Spot Google 
Adwords

Banner-
Werbung

Sichtbarkeit 365 Tag x 24 
Stunden

7 Tage Einmalig i.d.R. 4 x 
jährlich

7 Tage, 2 
Schaltungen, 
10 Sek.

Einmalig 7 Tage, 4 
Schaltungen, 
10 Sek.

Nur falls im 
Suchergebnis

Sehr 
unterschiedl.

Reichweite
Regionalität

Ganze Schweiz Region oder 
CH

Gewählte
Zielgruppe

Eigene 
Kunden

Je Sender 
Region o. CH

Leserschaft Region o. CH,
Hörerschaft

Region, CH,
Welt

Region, CH,
Welt

Reichweite
Nutzer

2 Mio. 
Besucher

8 Mio. 
Sichtungen

Ca. 30’000 Zw.1’000 und 
250’000

4.3 Mio. 434’000 80’000 700’000 Ca. 2 Mio.

Streuverluste Keine Sehr hoch Keine, aber 
ev. falsche 
Zielgruppe

Hoch Sehr hoch Sehr hoch Sehr hoch hoch hoch

Abschluss-
potenzial

20’000 4’000 5’000 2’000 4’300 400 < 100 3’500 2’000

Produktions-
kosten

0 50 - 100 
kCHF

30 kCHF 20 kCHF 50 - ∞ kCHF 10 kCHF 2.5  - 6 kCHF 5 kCHF 1 kCHF

Schaltkosten 0 25 – 135 
kCHF

22 kCHF 44 kCHF 5.6 kCHF 80 kCHF

Variable 
Kosten

Staffelpreis 49.-
- - 79.– pro 
Abschluss

-.50 pro Adr.; 
2.– pro Call 
(10 %)
-.50 pro Mail.

0.05 CHF pro 
Beilage

-.39 Pay per 
Click

Ø Kosten je 
Abschluss

10 = 0.01%
500 = 0.5 %

1’000 = 1 %

79
75
69

18’500
370
185

13’900
278
139

Kosten
steigend
4’000

80
40

7’160
143.20
71.60

5’425
217
n.a.

1’060
n.a.
n.a.

578
88
83

8’020
160.40
80.20

Schnittstelle 
möglich -> 
Red. Abwick-
lungskosten

Ja Nein Ev. jedoch 
jeweils neu 
einzurichten

Ev. über 
OCR/ICR +. 
Texterkenn.

Nein Nein Nein Nein Abhängig von 
Landing Page

Vorteile einer Zusammenarbeit
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Kommunikationskosten im Vergleich

Rechnungs-

beilage

Fixkosten

nur 

bei Abschluss



myNewEnergy – der StromvergleichVorteile eines Vertragsabschlusses
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Partner
Nicht Partner

Aufmerksamkeit für

höherwertige Produkte



myNewEnergy – der Stromvergleich
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Vorteile eines Vertragsabschlusses

20%

9%
16%

25%

33%

100%

67%

0%

10%

20%

30%

40%

50%

60%

70%

80%

90%

100%

Vertragspartner (n=7'813) Nicht Vertragspartner (n=17'385)

Ihr Vorteil als Vertragspartner: Mehr Aufmerksamkeit für eigene Produkte 
gegenüber Konkurrenz

Fälle, in denen nach der Resultatseite ein Produkt des eigenen EVU genau angeschaut wird

Fälle, in denen nach der Resultatseite ein Produkt eines Konkurrenten genau angeschaut wird

Anteil Bestellungen eines Konkurrenzprodukts an allen Bestellungen

Anteil Bestellungen eines eigenen Produkts an allen Bestellungen



myNewEnergy – der Stromvergleich
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Partnerportale

myNewEnergy Vergleich 

bei comparis.ch

bei topten.ch



myNewEnergy – der StromvergleichStromvergleichs-Software für EVU

 Analyse zeigt: EVU Webseiten sind nicht auf Produktevertrieb optimiert.

 Fokus liegt oft auf internen Abrechnungs- und Abwicklungsprozessen, aber nicht 

auf Usability und Kunden

 Redesign und Webseiten werden oft für teures Geld neu erstellt oder eingekauft, 

anstatt schon bestehende Lösungen zu nutzen

 viele EVU wollen ihre Webseite verbessern

 Einbindung von myNewEnergy Software

einfach, schnell, günstig und bereits getestet

 Darstellung von Stromprodukten

 Schätzung des Stromverbrauchs und resultierende Wechselkosten

 Wechselprozesse und direkte Bestellmöglichkeiten

 Lösung fügt sich nahtlos in bestehende und geplante IT-Projekte ein

 iframe und mobiltauglich

 günstige Preise und schnell verfügbare Lösung
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myNewEnergy – der StromvergleichStromvergleichs-Software für EVU

11.11.2015, Seite 26

Ihre EVU Webseite

Ih
re

 E
V

U
 W

e
b
s
e
ite

Stromprodukte für Privatkunden

Ihr Solarprodukt

CH

Ihr Solarprodukt

lokal

Ihr Ökoprodukt

Ihr Standardprodukt

Ihr Egalstrom

Produkt
Kommen Sie auf uns zu, wir 

besprechen gerne mit Ihnen die 

Optimierung Ihrer Webseite



myNewEnergy – der StromvergleichPortal zur Produktdatenerfassung

myNewEnergy-Portal

 einfache Bedienung

 geschützte Daten

 Tarifdaten - Energie, Netz, 

Abgaben werden separat erfasst 

 Herkunftsnachweise

 Versionierung, Bildmaterial usw.

 Jedes EVU kann sich ohne 

Vertrag anmelden

 Spezialauswertungen für 

Portalpartner vorgesehen

 Jedes EVU kann Tarife 

kontrollieren
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myNewEnergy – der Stromvergleich
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Partnerschaft mit myNewEnergy



myNewEnergy – der Stromvergleich
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Wie sicher ist die  Energiewende?

Energiewende ist 

Notwendigkeit



myNewEnergy – der Stromvergleich
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Energiewende = Wandel



myNewEnergy – der StromvergleichMarkt ohne Liberalisierung

myNewEnergy.ch ermöglicht 

heute schon die Liberalisierung 

und die Energiewende für 

JEDEN zuhause vom Sofa !

Hopp Schwiiz Solar 
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HoppSchwiizSolar_60sec.mp4


myNewEnergy – der StromvergleichKontakt

myNewEnergy freut sich auf die Zusammenarbeit mit Ihnen

Bitte melden Sie sich mit Fragen oder Anregungen bei uns.
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Dr. Christina Marchand

Geschäftsleiterin

Christina.Marchand@myNewEnergy.ch

z: +41 44 545 30 50 

d:  +41 44 545 30 51

m: +41 78 733 43 22

Roger Schmid

Vertriebs- und Marketingleiter

Roger.Schmid@myNewEnergy.ch

z:  +41 44 545 30 50 

d:  +41 44 545 30 53

m: +41 79 456 45 79

Heute auch anwesend

Willy Bischofberger

Verwaltungsrat und 

Gründer


